Buyer

persona toolkit 4

‘@D

N y
Motivaciones.

N y
- 2

Interéses

N

4 :

o
A
Lo
Nombre
o

“
\
\ \

AN

Insights para marketing

¢Qué mensaje puede conectar mejor con ['Nombre']?
¢Qué canal debemos priorizar?
¢Qué propuesta de valor la/lo convenceria?
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